


FLOTTE – OPPORTUNITÀ PER L’AFTERMARKET 

SIMONE GUIDI – Direttore Network 



IL MERCATO – RAPPORTO ANIASA 2016  

Maggio: +8,2% e oltre quota 200mila  
Si riparte ed il noleggio è stabile al 25% del mercato 
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IL MERCATO – COME  STA CAMBIANDO 

Fonte: UNRAE (solo autovetture) 

Oltre il 20% 

dell’immatricolato 

sarà canalizzato 

 
Oggi il mercato del 

noleggio vale meno del 

3% 



LE SCELTE  

Aftermarket: sfide e opportunità per il noleggio? 

Per una FLOTTA... 
 

É un opportunità se lo conosci 



DIVISIONE NETWORK – LA NOSTRA MISSION 

Cercare, Selezionare, Qualificare e Sviluppare il network dei fornitori di 

servizi al veicolo, creando rapporti di valore con i Partner per soddisfare 

le necessità di Servizio, di Qualità e di Immagine di ARVAL 



LE SCELTE  

Aftermarket: sfide e opportunità per il noleggio? 

Per una FLOTTA... 
 

É un opportunità se lo qualifichi 



LA ROADMAP DELLA QUALIFICAZIONE 

2013 

2017 



NETWORK: STRATEGIA IN PARTNERSHIP 

I NETWORK LE SOOCIETA’ PARTNER 

Garanti della Professionalità, della Qualità della prestazione e dello 

Sviluppo del network 



CONOSCENZA: QUESTIONARIO DI CLASSIFICAZIONE 

Oltre 10.000 

Strutture 

Classificate 

Per qualificarsi 

Per svilupparsi 



VICINANZA & ANALISI DEL TERRITORIO 

9 NETWORK MANAGER 

6 NETWORK SUPPORT  

Copertura 

Eventi 

Necessità 

Performance 



SELEZIONE: FABBISOGNO E QUALITÀ DEL SERVIZIO 



LA SELEZIONE DEI FORNITORI ARVAL VERSO MERCATO ITALIA 

 
Oltre 50 Milioni di euro canalizzati nell’Aftermarket 



LE SCELTE  

Aftermarket: sfide e opportunità per il noleggio? 

Per un Riparatore… 
É un opportunità se offri Servizi a 360° 



LE SCELTE  

Aftermarket: sfide e opportunità per il noleggio? 

Per la Distribuzione.. 
 

É un opportunità se conosci la esigenze della Flotta  



LE SCELTE  

RENDETE PIU’ BELLO E SORRIDENTE 
L’AFTERMARKET 

GRAZIE  

Per i Vostri Clienti, Per i Vostri 
Dipendenti, Per VOI! 


